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PROFIL PROFESIONAL

Seorang profesional yang sangat disiplin, berorientasi pada detail, dan adaptif dengan fondasi kuat dalam

manajemen operasional ritel, kepemimpinan, dan pelayanan pelanggan, yang dikombinasikan dengan minat

serta kecakapan teknis di bidang pengembangan perangkat lunak, dasar-dasar pemrograman Python, serta

sistem perdagangan mata uang kripto kuantitatif (quantitative trading system). Memiliki rekam jejak sukses

dalam mengoptimalkan tata letak produk (visual merchandising) serta mendorong konversi penjualan yang

tinggi. Mahir dalam menyelesaikan masalah teknis secara mandiri maupun memimpin tim secara kolaboratif

untuk mencapai efisiensi operasional dan pertumbuhan profesional yang berkelanjutan. 

PROYEK TEKNIS & KRIPTO

Sistem Perdagangan Kuantitatif Zaytrix Juli 2025 – Sekarang

Pengembang & Analis Kuantitatif (Proyek Pribadi)

Merancang, membangun, dan mengoptimalkan sistem perdagangan kuantitatif frekuensi menengah ("Zaytrix")

untuk otomatisasi strategi perdagangan pada pasar mata uang kripto (seperti SUI, BNB) dan Emas (XAUUSD).

•

Mengembangkan skrip eksekusi algoritmik yang andal menggunakan Python dan Pine Script, mengintegrasikan

mesin keluar hibrida (hybrid exit engine) yang dilengkapi dengan fungsi Take Profit (TP) tetap, trailing stop, dan

logika breakeven guna meminimalkan risiko drawdown.

•

Melakukan pengujian historis (backtesting) dan analisis data pasar secara mendalam menggunakan kerangka

kerja analisis teknikal tingkat lanjut, termasuk logika Smart Money Concepts (SMC), level struktural Teori Dow,

dan entri area retracement Fibonacci (0.5 - 0.618).

•

Meneliti metrik on-chain, tokenomika, pola likuiditas, dan tren pasar pada berbagai ekosistem kripto termasuk

aset memecoin guna menangkap inefisiensi pasar.

•

Memanfaatkan  model  AI  sumber  terbuka  lokal  (Ollama,  LiteLLM,  arsitektur  Qwen)  untuk  mempercepat

pengembangan basis kode dan melakukan analisis sentimen fundamental pasar.

•

https://linkedin.com/in/zayidan-muttaqin
https://web-personal-portfolio-roan.vercel.app/
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PENGALAMAN KERJA

Pramuniaga / Staf Toko April 2026 – Sekarang

Toko Sinta (SH GROSIR)

Pencapaian Kunci:

Kepala Toko (Store Manager) Januari 2025 – Maret

2026

Toko Sinta (SH GROSIR)

Detail Tugas Tambahan:

Pramuniaga Perhiasan Januari 2024 –

Desember 2024

PT. Hantar Prada Harmoni

Memberikan pelayanan prima kepada pelanggan dengan membantu menentukan ukuran produk, mengambil

barang dari  gudang penyimpanan secara efisien,  serta  merekomendasikan alternatif  produk jika  stok  yang

dicari kosong.

•

Menerapkan keahlian Visual Merchandising dengan menata produk sepatu, sandal, dan tas secara rapi dan

estetis berdasarkan ukuran, warna, maupun merek.

•

Memastikan kebersihan area penjualan serta ruang pas selalu terjaga sesuai  dengan standar kenyamanan

terbaik.

•

Menjaga  kondisi  produk  pajangan  tetap  prima  bebas  noda  dan  cacat,  sehingga  berhasil  menekan  risiko

penurunan harga barang (markdown).

•

Mencapai efisiensi logistik yang tinggi dalam proses distribusi barang dari gudang ke area lantai penjualan.•

Memimpin dan bertanggung jawab penuh atas operasional harian toko ritel, memastikan waktu buka dan tutup

toko berjalan tepat waktu sesuai dengan SOP perusahaan.

•

Mengawasi  standar  penataan  produk,  kebersihan  seluruh  area  penjualan,  serta  optimalisasi  fasilitas  demi

kenyamanan pelanggan.

•

Memantau arus perputaran barang toko, mengoordinasikan siklus pengisian ulang (restock), serta memimpin

proses stock opname berkala.

•

Mengontrol  dan  meminimalkan  risiko  penyusutan  inventaris  (shrinkage)  serta  memastikan  seluruh  fasilitas

operasional berfungsi normal.

•

Memberikan pelatihan pengetahuan produk (product knowledge) dan standar pelayanan kepada seluruh staf

toko.

•

Menilai performa staf secara berkala, menegakkan kedisiplinan, serta menjaga motivasi kerja tim.•

Menangani keluhan pelanggan tingkat lanjut yang memerlukan penanganan khusus secara profesional guna

menjaga loyalitas.

•

Melayani  penjualan produk emas dan berlian secara profesional  serta memberikan konsultasi  ramah untuk

pelanggan kelas atas.

•

Edukasi pelanggan secara transparan terkait kadar karat, gramasi, dan spesifikasi detail produk perhiasan demi

membangun kepercayaan jangka panjang.

•

Menerapkan  dan  mematuhi  standar  keamanan  toko  yang  sangat  ketat  dalam  penanganan  produk-produk

bernilai tinggi.

•

Konsisten melampaui target penjualan bulanan yang ditetapkan perusahaan melalui pelayanan yang prima.•
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Sales Promotion Boy (Event Ramadhan) Maret 2023 – April 2023

CV Maxindo

Pencapaian Kunci:

PENDIDIKAN

SMK Manbaul Ulum Muncar 2017 – 2020

Kompetensi Keahlian: Teknik Kendaraan Ringan (Otomotif)

KEAHLIAN & BAHASA

Teknis & Perangkat

Lunak

Dasar Pemrograman Python, Dasar Pengembangan Perangkat Lunak (Software

Development), Sistem Trading Algoritmik, Analisis Data Kuantitatif, Rekayasa Prompt

AI (AI Prompt Engineering), Operasional Komputer & Laptop

Desain & Multimedia Visual Merchandising, Pengeditan Video (CapCut), Desain Grafis (Canva)

Profesional & Soft Skills Manajemen Operasi Ritel, Kepemimpinan & Motivasi Tim, Komunikasi Efektif,

Negosiasi, Pemecahan Masalah Kompleks, Manajemen Waktu & Efisiensi,

Manajemen Hubungan Pelanggan (CRM)

Bahasa Bahasa Indonesia (Mahir/Fasih), Bahasa Inggris (Tingkat Dasar / Konversasional

Pekerjaan)

Melayani pengunjung event secara proaktif dan memberikan edukasi produk yang efektif guna meningkatkan

keputusan pembelian.

•

Mengelola penataan Visual Merchandising produk di area stan serta melakukan pengelolaan keluar-masuk stok

barang acara.

•

Memantau pergerakan kompetitor di lokasi event serta menganalisis tren pasar real-time untuk menyesuaikan

strategi pendekatan penjualan.

•

Berhasil  mencapai  target  penjualan  penuh  dan  memenuhi  nilai  Conversion  Rate  yang  ditargetkan  oleh

manajemen.

•

Mempertahankan akurasi pembukuan inventaris dengan hasil zero stock variance (tidak ada selisih stok) hingga

event berakhir.

•

Nilai Kelulusan Akhir: 82.21 / 100.00•
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